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A magyar kiilkereskedo vallalatok

BEKES GABOR - HALPERN LASZLO - MURAKOZY BALAZS

Osszefoglal6

A magyar kiilkeresked6 vallalatok hatékonyabbak, mint az egyéb szempontokbdl hasonld
nem kulkereskedd vallalatok. Ez a hatékonysagbeli kiillonbség nagyobb, mint az ugyanolyan
belfoldi és kiilfoldi tulajdont vallalatok hatékonysaga kozotti kiillonbség. A makroszinti
hatékonysag szempontjabol tehat az olyan gazdasagpolitika lehet célravezetd, amely

el6nyben részesiti a vallalatok kiilpiacra jutasa el6tt tornyosulé akadalyok lebontasat.

Targyszavak: kiilkereskedelem, teljes tényez6termelékenység, vallalati heterogenitas
JEL kédok: D24, F14, L25

Koszonetnyilvanitas:

A tanulmany az OTKA K-81947 sz. kutatas tamogatasaval készult.

A szerz6k koszonetet mondanak Ilyés Istvannak kivalé asszisztensi munkajaért.



Hungarian Firms in Foreign Trade

GABOR BEKES - LASZLO HALPERN — BALAZS MURAKOZY

Abstract

This paper presents the specificities of Hungarian foreign trading firms from different
perspectives, like concentration, efficiency and sectoral structure. Hungarian trade is highly
concentrated similarly to other countries. Trading firms are more efficient than their non-
trading peers, exporting firms lead the ranking. The trading status is more important in the
efficiency ranking than the domestic vs. foreign ownership. This has primary relevance to
policies, as they should remove all the barriers what firms confront when entering foreign

markets in order to enhance productivity.

Keywords: foreign trade, total factor productivity, firms in Hungary

JEL classification: D24, F14, L25



BEVEZETES

A gazdasagi novekedésben, a fejlettebb orszagokhoz torténé felzarkozasban komoly szerepet
jatszik az, hogy az orszag vallalatai képesek-e sikeresen bekapcsolédni a nemzetkozi
munkamegosztasba. A kodzgazdasagtan régota vizsgalja, hogy miképpen hat az orszagok
exportszerkezetére a tényezdellatottsag, és milyen hatasokkal jar a kiilkereskedelem el6tt allo
akadalyok lebontasa az orszadgok kozotti munkamegosztasra és a jOlétre. Az utébbi
évtizedben kibontakozo, Melitz (2003) altal elinditott ,,0j-0j” kllkereskedelemi elmélet a
termelési tényez6k mellett a vallalati termelékenység kiilonboz6ségének kiemelkedd

szerepére is felhivja a figyelmet.

A vdéllalatok kozoétti heterogenitds modositja a kulkereskedelem és a globalizacio
erdsodésének hatdsat: a sziiken definialt iparagakon beliil is gyokeresen eltéréen érintheti az
egyes vallalatokat. A megnyil6 exportlehetGségek kovetkeztében a hatékonyabban miik6do
vallalatok nagymértékben novelhetik kibocsatasukat és foglalkoztatasi szintjuket, a kevésbé
hatékony vallalatok azonban elveszithetik piacukat és akar be is fejezhetik miikodésiiket.
Ennek hatdsara az iparagak atlagos termelékenysége novekszik, és gyorsul a gazdasagi
novekedés. Az ilyen modellek empirikus jelent6ségére 6sszpontosité kutatasok megmutattak,
hogy a sziiken definialt iparagakon beliil is nagyon jelentds termelékenység-kilonbségek
figyelhet6k meg (pl. Mayer and Ottaviano, 2008), tehat az iparagon beliili reallokaci6 hatasa
valéban nagymértékd lehet. A nagyfoka heterogenitas alapvet6 hatassal van az optimalis
ipar- vagy fejlesztési politikara, hiszen az iparagi szintd gazdasagpolitikat fel kell valtania a

vallalati szint{ termelékenység novekedését elGsegit6 politikanak.

Kutatasunk célja, hogy a vallalati heterogenitast is figyelembe vevé ,4j-0j” kilkeres-
kedelem-elmélet aktualis kérdéseihez keressiink empirikus szabalyszertiségeket a magyar
kivitel szerkezetének és dinamikajanak elemzésével. Igy reményeink szerint egyszerre
jarulunk hozza a kiilkereskedelem &ltaldnos jellemz&inek megismeréséhez, és mutatjuk meg

arészletes adatok segitségével a magyar exportdinamika jellegzetességeit.

Vizsgalataink soran vallalati szintli mérleg és innovacios, illetve kiilkereskedelmi tranz-
akcio szintli adatbazisokat hasznaltunk. Hasonl6 kérdéseket nem vizsgéltak Magyarorszagon
ilyen adatok segitségével, és nemzetkozi szinten is ritka az ilyen részletes adatbazis. Ez teszi
lehet6vé, hogy altalanosan is érvényes és eddig nem ismert szabalyszertiségeket mutassunk
ki. A 1990-es és 2000-es évek magyar gazdasaga kulondsen jé terep a kilkereskedelmi
stratégiak elemzéséhez, hiszen a magyar véallalatok az atmenet évei alatt jelent6s mértékd

fejlodésen mentek keresztiil (lasd Halpern and Kérosi, 2001; Roman, 2003). Ez egydtt jart a



kiilkereskedelem novekvd intenzitasaval és novekvd ,nyugati” orientaciéjaval, ahogy hazank
kis nyitott gazdasaggé valt.

Az exportorientalt novekedés miatt az exportszerkezet vizsgalata nagy jelent6ségii gazda-
sagpolitikai szempontbdl, és lehet6séget nyujt olyan jelenségek megfigyelésére is, amelyek a
kevésbé radikélis valtozdsokon atment orszadgok esetében nem ennyire latvanyosak. A
kézéppontban a magyar feldolgoz6 &gazat all, mely mind az export, mind az import
volumenét tekintve dominans szerepet jatszik az ipardgak kozott. A feldolgozéipar
vizsgalatdnak tovabbi elénye, hogy ezeket az iparagakat &ltaldban jobban irjak le a
kilkereskedelem elméletei is, mint a kevésbé helyhez kotott szolgaltatasokat, ahol a

termelékenység is sokkal nehezebben mérhetd.

Harom kérdésben vizsgaljuk meg a heterogén vallalatok kereskedelmével foglalkoz6
nemzetkozi kutatasok fontosabb elméleti és nemzetkdzi tapasztalatait és vetjik ezeket ¢ssze
a magyar vallalati adatokon végzett elemzések eredményeivel. ElGszor a kiilkereskedd
vallalatok jellemzéivel foglalkozunk, kiemelve azt a megfigyelést, hogy a kereskedelmi
volumen nagy része néhany nagyvallalathoz kothet6. A masodik részben a kiilkereskedd
vallalatok a csak hazai piacon tevékenykedd cégek kozotti kilonbségeket mutatjuk be.
Elemezzik a relativ termelékenység alakulasat, az import szerepét, illetve az export és az
innovaci6 kozotti kapcsolatot. A harmadik fejezet téméaja a kiilkeresked6 vallalatok
termékeinek és piacainak alakuldsa. Azt targyaljuk, hogy hogyan véltozott az export a
termékek és piacok szadméat tekintve, és bemutatjuk a kereskedelmi kapcsolatok dinamikajat

kiemelve a valtozo termékkosar erételjes szerepét.

ADATOK

A dolgozatban bemutatott eredményekhez tdbbféle adatbazist hasznaltunk. Az IEHAS-
CEFiG adatbazis két kiilonboz6 forrasbdl szarmazé adatok egyesitésébdl jott 1étre. Az adatok
els6 fele a Nemzeti Ad6- és Vamhivatal jogel6djétél, az Ado-és Pénziigyi EllenGrzési
Hivataltél (APEH) szarmazik, és csaknem teljes kord mintat tartalmaz a vallalatokrol. Az
adatok vallalati mérleg és eredmény-kimutatasokat tartalmaznak, valamint tovabbi
informacioval szolgalnak példaul az arbevételrdl, a foglalkoztatottakrol, a tékérdl vagy a

tulajdonosrol. Az adatok az 1986 és 2008 kozotti idoszakra allnak rendelkezésre.

Az adatok masik fele a Vamtarifa adatbazisbél szarmazik, amely lefedi az 1992 és 2003
kozotti idészak valamennyi tranzakciojat. Egy megfigyelés cég-célorszag-termék szinten
jelenik meg, amely az export illetve az import szallitdsok &sszesitésének az eredménye. Az
adatbézis tehat minden esetben megnevezi a szarmazasi vagy a célorszagot, az értéket, annak

fizikai mennyiségét, valamint a termékkategoriét.



Csupéan az arukrol allnak rendelkezésre vamtarifa adatok, a szolgaltatasokrél nincs ilyen
informécio. A vdmtarifa adatok segitségével vallalati szinti valtozékat is tudtunk létrehozni,
melyek a kereskedelem mennyiségét, a kereskedelmi partnerek, illetve a termékek szamat és
Osszetételét mutatjak. Ezeket az aggregalt vallalati szintli valtozokat kozvetlendl

0sszekotottik a vallalati mérlegadatokkal.

Mivel a Vamtarifa adatbazis csak 2003-ig tart, azt kovet6 folyamatok vizsgalatahoz a
KSH kulkereskedelmi adatait hasznaltuk fel. A dolgozatban minden abra és tablazat esetében
megjeloljik a forrast. A feldolgozoipar az export és az import tevékenységben egyarant
mennyiségileg meghatarozé szerepet jatszik, ezért jelen tanulmany a feldolgozdiparra

0sszpontosit.

Az adatbazisbdl az 1. 4bran lathat6 altaldnos kép rajzolodik ki. Az dbra az export és az
import valtozatlan aras alakuldsat mutatja a kiilonb6z6 években. Mindkett6 allando
novekedést mutat: az export atlagos éves ndvekedése 11,5%, mig az importé 11,9% a 1990 és

2008 kozti id6szakban. Az abran lathatd, hogy az export novekedése igazabdl 1995 utan

indult be, ekkor az atlagos éves export ndvekedése mar 15% feletti.!

1.4bra

A kulkereskedelem volumenének realértéken vett alakulasa
1990 és 2008 kozott (1990. évi valtozatlan aron, mrd Ft)
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Foras: KSH.

1Jelen dolgozat a 2008 végén elkezd6dott nemzetkozi pénziigyi valsag hatasaival nem foglalkozik.
Errdl lasd: Békés et al. (2011).



KONCENTRACIO, KERESKEDO VALLALATOK SAJATOSSAGAI

A kilkereskedelmi tevékenység vallalati szintli adatainak vizsgalata azért lehet kilondsen
fontos, mert részletesebb képet mutat arrol, hogy mi rejlik az aggregalt kilkereskedelmi
forgalom mogott, valamint megvizsgalhatjuk azt is, hogy a kirajzolédé mintdzatok
konzisztensek-e a kulkereskedelmi elméletekkel. Ebben a fejezetben a kulkereskedelmi
tevékenységet folytatd vallalatok sajatossagait vizsgaljuk, részletesen elemezve az iparagak

kozotti eltéréseket és a kilkereskedelem koncentraciojat.

A vdllalati heterogenitassal foglalkoz6 irodalom fontos eredménye, hogy a kulkeresked6
vallalatok viszonylag ritkak, és a kiilkereskedelmi tevékenység meglehetésen koncentralt az
iparadgakon belll is (lasd példaul Bernard et al., 2007; Bernard and Jensen, 1999). Ahogy
Bernard et al. (2007) megjegyzik, még az olyan agazatokban is ardnylag kevés véllalat
exportél, melyeknek termékei viszonylag kdnnyen exportalhaték (feldolgozéipar, banyaszat,
mezogazdasag). Mayer and Ottaviano (2008) az euro6pai vallalatok vizsgalata soran — az
Egyesult Allamokra szamitott eredményekhez hasonléan — ramutatott arra, hogy a
kiilkereskedelmi tevékenységet végzd vallalatok jelentGsen nagyobb méretliek, mint a csak
hazai piacra termel6 cégek. Az eurdpai 6sszehasonlitd elemzés szerint a kulkereskedelem
mennyiségének dont§ részét néhany vallalat Allitja el6: a véllalatok 1-5% végzi a
kulkereskedelem 60-90%-at. Ezt a kevés szamu, am jellemzéen nemzetkozi szinten miikodd
céget nevezik a szerzék ,,boldog keveseknek” (Happy Few), és ramutatnak, hogy ezen cégek a

globalizaci6 els6 szamu haszonélvezdi.

A magyarorszagi adatok is megerdsitik ezt a mintat.2 2008-ban Magyarorszagon a
véallalatok mintegy 20%-a végzett killkereskedelmi tevékenységet. A magyar GDP 70%-anak
megfelel6 export er6sen koncentralt: mind az export, mind az import mennyiség eloszlasa

egyarant koncentraltabb volt, mint a hazai értékesités.

A magyar vallalatok kilkereskedelmi nyitottsaga hasonlé a nyugat-eurépai orszagokhoz.
A 10 16 feletti feldolgozoipari vallalatok 55-60%-a exportal, ez alapjan Magyarorszag kevésbé
nyitott gazdasagnak tlinik, mint Belgium vagy Svédorszdg, de Kicsit nyitottabb, mint

Olaszorszag.

Az atlagos értékek mogott azonban jelentds iparagak kozotti eltérések htizédnak meg. Az
1. tdbldzat mutatja azt, hogy hogyan alakult 2008-ban a kiilkeresked6 vallalatok aranya a
kiillonboz6 iparagakban, a melléklet F1. és F2. tablazatai pedig azt mutatjak meg a KSH
mintaban szerepld Osszes évre, hogy az egyes iparagakon beliil mekkora volt az exportal6 és

az importal6 véllalatok ardnya. Az adatok nagy agazati eltéréseket mutatnak: 2008-ban az

2 A kiilkeresked§ vallalatok aranya a kilencvenes évek kozepe 6ta idGben elég stabil.



export szempontjabdl legnyitottabb ipardgak a Koziti jarmii gyartasa (31,8 %), Fém
alapanyag gyartas (26,5%), valamint a Vegyipar (25,2%). A legkevésbé nyitott iparag az
exportot figyelembe véve a Nyomdai és egyéb sokszorositasi tevékenység (1,7%) és a
Fafeldolgozas (5,6%).

1.tablazat

Vallalatok kereskedelmi statusz szerinti megoszlasa a feldolgozoéiparban (%)

NA,CE Iparag Megfigy. Nem Csak, . Csak ) Kétiranyu
kod (APEH) | kereskedik exportal importal kereskedd

15 Elelmiszer 4554 87,3 4,4 2,9 54
17 Textilipar 892 81,6 2,8 6,3 9,3
18 Ruhagyartas 2051 90,4 1,6 2,9 51
19 Béripar 362 77,9 2,8 3,9 15,5
20 Fafeldolgozas 2495 90,8 3,0 3,6 2,6
21 Papiripar 608 84,5 2,6 5,8 7,1
22 Kiadoi, nyomdai tevékenység 6437 95,1 0,9 3,2 0,8
23 Koksz, kéolaj 12 50,0 16,7 8,3 25,0
24 Vegyipar 678 65,6 7,2 9,1 18,0
25 Gumi-, milanyaggyartas 1832 75,9 47 6,6 12,8
26 Nemfém, asvanyi termékek 1570 85,4 3,8 4,7 6,2
27 Fém alapanyag 294 71,1 8,2 2,4 18,4
28 Fémfeldolgozas 6249 88,9 3,7 2,6 4,9
29 Gépgyartas 4205 84,9 3,5 4,3 7,3
30 Irodaszer, szamit6gépgyartas 268 86,9 0,4 5,6 7,1
31 Egyéb villamos gépek 808 66,2 3,8 8,7 21,3
32 Hiradastechnikai eszk6zok 1415 86,8 1,3 53 6,6
33 Mi{iszergyartas 1687 82,4 2,8 7,9 6,8
34 Kozati jarmi gyartasa 418 61,2 4,3 6,9 27,5
35 Egyéb jarmiivek 239 69,9 5,9 10,9 13,4
36 Buatorgyartas 2041 87,1 2,9 4,2 5,8

Osszesen 39115 86,5 3,1 4,2 6,2

Forras: KSH és APEH. A Nace 16 iparagrdl nem voltak elérhet6 adataink.

Az 4gazaton bellli nagy kulonbségek mellett elmondhat6, hogy az egyes szektorok import
és export aktivitdsa kozott er6s a korrelacié. A 2. dbra mutatja a feldolgozoipar egyes
szektoraiban az exportald és importalé véallalatok ardnyat — a teljes vallalati népességet
tekintve. Ezek az ardnyszamok azt mutatjdk, hogy altaldban az egyes iparagakba tartozo

vallalatok egyiittesen egyszerre bonyolitanak le jelent6s mennyiségii exportot és importot.

Elképzelhet6 azonban, hogy a kétszamjegyti iparagakon beliil a sziikebb iparagak vagy az
egyes cégek nagyobb mértékben szakosodnak az exportra vagy az importra, mint az iparag.
Ennek vizsgélata érdekében négy kereskedelmi kategériat allitottunk fel: a véllalatok
lehetnek nem-kereskedok, csak-exportalok, csak-importalok, valamint az import és export
tevékenységgel egyarant foglalkozé kétiranyu kereskedok. Az 1. téblazat tartalmazza a
kiilonboz6 statusza vallalatok aranyat 2008-ban. Az adatok szerint a vallalatok 13,5%-a

végzett valamilyen kilkereskedelmi tevékenységet. Atlagosan a vallalatok 3,1%-a folytat



kizardlag export tevékenységet, atlagosan a vallalatok 4,2%-a csak importal, mig atlagosan a
véllalatok 6,2%-a végez mind export, mind import tevékenységet. Ez az eredmény azt
sugallja, hogy a magyar gazdasagban a feldolgozo6ipar kulkereskedelemmel foglalkozé
vallalatainak tobbsége kétiranyu keresked6. Csupan néhany olyan szektort talaltunk, példaul

a Fafeldolgozas iparagakat, ahol a csak exportél6 véallalatok ardnya viszonylag magas.

2. abra

Az exportald és importalo vallalatok aranya iparaganként (szdzalék)
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Forras: KSH. A szamok kétjegy( iparagi NACEL.1. kédokat jeldlnek, I.
F1. tdblazat. Az 4bra a 2008. évi teljes vallalati minta alapjan készult.

A koncentracié tekintetében a magyar adatok 6sszhangban vannak az amerikai és az
europai tapasztalatokkal. A kulkereskedelem volumene Magyarorszagon is erésen koncent-
ralt. 2008-ban az exportdr vallalatok fels6 5%-a a teljes kilkereskedelem 80,7%-at adta, mig
az import esetében ez az arany 82,4% volt. Ez Eur6paban a legmagasabb értékek kdzott van.
Ahogy a 2a. és 2b. tdblazatok mutatjék, a koncentracié mutaté hasonlo6 értéket ad, ha — az
exportértékesités vagy arbevétel alapjan - a vallalatok legnagyobb 6t szazalékéat vizsgaljuk.

Sét, a 100 legnagyobb export arbevételi cég kivitele is meghaladja az 0sszes kivitel 70%-at.
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Legnagyobb vallalatok koncentréacidja
az export és nettd export esetén (2008)

Legnagyobb , e (0
vallalatok Részesedés (%)
Netto

Export export

Top 5% exportalo cég 80,7 90,6

100 Ieg,nf"g)fObb 73,3 81,7

exportélé cég

o 2 L1

Tf)p 5% arbevétell 80.0 76.2

cégek

Forras: KSH

2a. tablazat

A kétiranyu keresked6k nagy aranya azonban arra utal, hogy a nagy exportalo vallalatok

egyben nagy import6rok is lehetnek. Egy nagyobb autégyartd cég exportja a teljes magyar

Kivitel 5-10% is lehet, de ezek a cégek az exportalt gépkocsikhoz nagy mennyiségli import

termékeket is hasznalnak. Az adatok szerint ennek figyelembe vétele is alig valtoztat a

koncentraciom. Ha a vallalati export koncentracié mérésére a nettd exportot vesszik alapul,

vagyis az egyes vallalatok exportjabol kivonjuk az importot, akkor is 80% koruli (vagy akar

magasabb) értékeket kapunk (lasd 2a. tablazat).

2b. tablazat

Legnagyobb vallalatok koncentréacidja az export és import esetén (%)

Exportor 4 Importor Y
Exportor Importor

Részesedés:  Export Export Import Import
2003 85,7 71,3 87,1 71,2
2004 84,4 70,8 86,0 72,1
2005 82,5 73,4 83,3 73,6
2006 83,3 73,9 83,5 74,2
2007 81,4 73,8 83,8 74,8
2008 80,7 73,3 82,4 74,1
2009 80,2 72,9 83,1 75,5
Forras: KSH.
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A KULKERESKEDO CEGEK SAJATOSSAGAI

A kilkereskedelemben részt vevo vallalatok szamos szempontboél eltérnek a nem-keresked6
vallalatoktdl. A kiilkeresked6 vallalatok tobb és magasabban kvalifikalt munkavallalét
foglalkoztatnak valamint termelékenyebbek is, mint azok a vallalatok, melyek csak az
orszaghatarokon belll értékesitik termékeiket. Bernard and Jensen (1999) nagyhatasu
tanulméanya mutatta Ki ezeket az dsszefliggéseket az amerikai véallalatokra, és az6ta szamos
tanulmany dokumentalta ezt a megallapitast és irta le a tapasztalt eltéréseket (Bernard et al.,
2007; Mayer and Ottaviano, 2008).

Mikozben a korabbi kutatasok elsésorban az exportald vallalatokra 0sszpontositottak, az
ujabb kutatasok ramutattak arra, hogy az importalé vallalatok is jelentésen eltérnek a nem
kerekeddktdl, és a vallalaton beliil a két kereskedelmi csatorna kozott fontos 6sszefiiggés van
(Altomonte and Békés, 2011). Ezért a fejezetben a vallalati import és az export tevékenységet
egyszerre elemezzik, hiszen az exportalé cégek termelékenységi prémiuma részben az
import-tevékenységbdl szarmazik.

A kiilkereskedd vallalatok magasabb teljesitménye két forrasbél szarmazhat. Egyrészt a
Melitz-modell szerint az eleve termelékenyebb vallalatok Iépnek piacra, masrészt a vallalatok
hasznos ismeretekre tehetnek szert az export piacokon, valamint jobban kihasznalhatjak a
méretgazdasagossagban rejl6 el6nyoket is, és igy maga az exportildas novelheti
termelékenységiket. A fejezet nagy részében bemutatott eredmények mindkét hatast
magukba foglaljak, de a fejezet végén az U0j exportalék vizsgalataval megprébaljuk
elkiloniteni egymastdl ezt a két tényezot.

Ebben a fejezetben elGszor 6sszevetjiik a kereskedd és nem kereskedd cégeket, majd az

import szerepét mutatjuk be, végll az innovacio és az export kdzotti kapcsolatot elemezzik.

A KULKERESKEDO CEGEK NAGYOBBAK ES TERMELEKENYEBBEK

Osszhangban Bernard et al. (2007) valamint Mayer és Ottaviano (2008) megéllapitasaival,
Magyarorszagon is nagyok az exportald és a nem-exportalék, illetve az importalék és nem-
importalo véllalatok kozotti kulonbségek mind a foglalkoztatottak 6sszetétele, mind a
termelékenység tekintetében. A 3. tablazat jol mutatja, hogy az exportal6 és importél6 cégek
Magyarorszagon is termelékenyebbek, magasabb bért fizetnek és tobb targyi eszkozt

hasznélnak, mint a csupan hazai piacra termel6 vallalatok. A kétiranyu keresked6k azonban
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minden mutatd tekintetében magasabb teljesitményt nyujtanak a csak exportaloknal és a
csak importaloknal is.

3. tdblazat
A kereskedelmi statusz és az atlagos vallalati jellemzdék

. . o ) Foglalkoztatottak Hozzaadott ; . Targyi
Kereskedelmi Mfg;'gge;es Az’f‘ﬁge' szAma (f6, teljes  érték (m A(%angSr eszkozok TP

9 allas) Ft) ’ (m Ft)
E:rr:ske dik 101485 42,3 9,6 12,7 0,554 12,7 0,644
Csak exportal 12074 83,4 17,3 236 0,671 252 0,831
ﬁi?,'ﬁ,rté. 28627 155,4 17,3 423 0,843 444 1,257
E:rtgs?("e‘ﬁ“(’) 50162  1409,6 117,4 3755 0,946 4340 1,539

Megjegyzés: A termelékenység az Olley-Pakes mddszer (1996) egy médositott verzidja. Az atlagos
arbevétel, hozzaadott érték, atlagbér és targyi eszkdzok millié6 Ft-ban vannak megadva. Forras:
Altomonte and Békés (2011), IEHAS-CEFIG.

Bernard and Jensen (1999) megkozelitését kdvetve olyan regresszios elemzéssel is meg-
vizsgéltuk ezeket az eltéréseket, amely figyelembe veszi az ipardgak és méretkategoriak
kozotti kulonbségeket is. A 4. tablazat els6 és a harmadik oszlopaban olyan linearis reg-
ressziok eredményei lathatok, ahol a fliggd valtozok kozott a (log) alkalmazottak szama, egy
alkalmazottra jut6 hozziadott érték, atlagbér, és egy alkalmazottra jut6 tékealloméany
szerepel. A flggetlen valtozé minden esetben az exportalas ill. az importalas tényét jelz6
vakvaltoz6. A masodik és a negyedik oszlop magyarazo valtozéként a foglalkoztatasi és

iparagi vakvaltozokat is tartalmazza.

A fligg6 valtozok logaritmusban vannak, igy az egyttthatokat szazalékos kulonbségként
értelmezhetjuk. A foglalkoztatas logaritmusahoz tartozd 1,46 értéket felvevs egyiitthato
példaul arra utal, hogy atlagosan 330%-kal magasabb a foglalkoztatas az exportal6 valla-
latoknal. Ennek megfelel6en a tobbi egyiitthato azt fejezi ki, hogy az exportal6 vallalatok 1
dolgozéra vetitve 39%-kal tobb hozzaadott értéket allitanak el6, atlagosan 44%-kal
termelékenyebbek, 28%-kal magasabb béreket fizetnek, valamint 1 dolgozéra vetitve 47%-kal
tobb t6két birtokolnak, mint a nem exportalé véallalatok. Amikor az importal6é és a nem
importal6 véallalatokat hasonlitjuk 6ssze, kisebb eltérésekkel hasonlé kildnbségeket talalunk:
az importal6 véllalatoknal 120%-kal magasabb a foglalkoztatottak szdma, 1 dolgozora vetitve
52%-kal tobb hozzdadott értéket termelnek, 47%-kal magasabb a TFP, 31%-kal magasabb
atlagbért fizetnek és 50%-kal t6keintenzivebbek.

Az osszehasonlitas jol mutatja, hogy a kiilkereskedd vallalatok teljes tényezd termelé-
kenysége (TFP) joval magasabb a csak hazai piacra termel6 és nem importal6 cégekhez

képest. Ha Osszevetjiik a kiillonb6zo6 csoportokat, azt kapjuk, hogy az importal6 és exportalo
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cégek a legtermelékenyebbek. Oket kovetik kizarélag importér majd a kizardlag exportSr

cégek, és a csak hazai piacon miikodé cégek a legalacsonyabb termelékenységtiek.

4. tablazat
A kereskedo és a nem kereskedo vallalatok tobblete
Export6rok tobblete Import6rok tébblete
:(n lalk K 1,525 1,467 1,313 1,276
oglalkoztatottak  q npg) (0,008) (0,008) (0,008)
szama
In egy fére jutd 0,388 0,398 0,533 0,524
hozzaadott érték  (0,006) (0,006) (0,006) (0,006)
In teljes tényezd 0,85 0,374 0,947 0,478
termelékenység (0,010) (0,008) (0,010) (0,008)
In atlaobér 0,395 0,255 0,456 0,312
g (0,004) (0,004) (0,004) (0,004)
In egy fére jutd 0,346 0,477 0,357 0,500
t6ke (0,010) (0,011) (0,010) (0,011)
tovabbi agazati fix-hatas és In agazati fix-hatas és In
magyarazo nincs foglalkoztatottak nincs foglalkoztatottak
véaltozok szama szama

Forras: IEHAS-CEFIG, 1992-2006. Egyvaltozds regressziok, a zardjelben a standard
hib4k taldlhatok. Forras: Békés, Harasztosi és Murakozy (2011).

A kulkereskedelemmel foglalkozé vallalatok termelékenységi tobbletét nem csupén
néhany kiugréan magas termelékenységgel miikod6 vallalat jelenléte magyarazza. A
kiilkereskedd cégek sztochasztikusan dominaljak a nem-kiilkereskedé cégeket, és a kétiranyu
kereskedok (vagyis exportalé és importal6 vallalatok) termelékenysége sztochasztikusan
domindlja a csak importal6 valamint a csak exportalé cégeket.3 A 3. abra a (log)TFP
eloszlasfiiggvényeket abrazolja mind a négy kategéridban és azt mutatja, hogy a
termelékenység eloszlas minden részében megfigyelhet6 a kiilkereskedd cégek TFP tobblete.
Tehat az abra igazolja a kilkereskedelmi statusz alapjan térténd termelékenységi eltérések
jelenlétét. A kiilkereskedelmet nem végzé cégek termelékenysége mind a harom masik
kereskedé csoport altal dominalt. A fenti eljaras elvégezhet6 a feldolgozdipar 6sszes (2-jegyti

TEAOR besorolas szerinti) iparagara, és ez a fajta rangsorolas allandé6 marad az

adatbazisunk valamennyi szektoraban.*

3 A sztochasztikus dominancia legegyszer(ibb tesztje a Kolgomorov-Szmirnov teszt, amely megerdsiti
a fentieket. Ennek részleteirdl 1asd: Békés, Kleinert and Toubal (2009).

4 Az egyetlen kismértékd eltérést a NACE-19 (bérfeldolgozas) ipardgban fedeztilk fel, ahol az
export6rok kismértékben termelékenyebbek voltak, mint az importérok, ill. a NACE-26 (koha-
szat/fémmegmunkalés) iparagban ahol az exportéroket és a kiilkereskedelmi tevékenységet nem
folytat6 véllalatokat nagyon hasonld TFP jellemezte. Ezek azonban olyan ipardgak, melyek a
mintankban szerepel§ vallalatok kevesebb mint 7%-at adjak, amint az a 2. tablazat lathato.
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3. adbra

Log TFP eloszlas a kereskedelmi statusz szerint (2003)
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Forréas: IEHAS-CEFIG

Az egyes csoportok kozotti termelékenység-tobblet szerinti rangsor az évek soran valto-
zatlan marad, de a kiilonboz6 tobbletek nagysaga valtozik. Mig az import6rok esetében a
termelékenységi tobblet nagyjabdl allando, addig a kizardlag exportalé vallalatokhoz tartozo
termelékenységi tobblet csokken. Ezzel szemben a kétiranyU kereskedd, azaz az exportald és
importalé cégek termelékenységi tobblete a technoldgiai valtozassal és a magyar gazdasag
nyitdsadval parhuzamosan noévekszik. Nem vizsgaltuk meg azt, hogy ezt mekkora részben

okozhatta az, hogy a csoportok Gsszetétele is valtozhatott idében.

A magyar gazdasag dualitdsa — miszerint a vallalatok a hatékony kulfoldi és a leszakadd
hazai tulajdonu cégekre oszthatok — kézismert. Ezt adataink részben alatdmasztjak, azonban
latszik az, hogy ezt az eltérést jelent6s részben megmagyarazzak a kereskedelmi
orientacioban megfigyelhetd kiilonbségek. A kereskedelmi statusz alapjan torténd termelé-
kenységi rangsorolast ugyanis nem valtoztatja meg, ha a tulajdon szerint osztjuk fel a
mintankat, amint azt az 5. tablazat mutatja. A hazai és a kulféldi tulajdonban all6 vallalatok
esetében egyarant az exportalo és importalé cégek (kétiranya kereskeddk) alkotjak a
legtermelékenyebb csoportot, melyet az importérok, az exportérok és végiil a kiilkereskedel-

mi tevékenységgel nem foglalkozé véllalatok kévetnek. A hazai és kulféldi tulajdonu cégek
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kozott 1ényegében nincs jelentds termelékenységi kiilonbség, ha kereskedelmi tevékenységet
nem folytatnak, vagy csak exportalnak. A nagyobb kilénbség akkor jelentkezik, ha a kulféldi
cégek import6rok vagy ha export és import tevékenységet egyarant végeznek. Vagyis az

importalés esetében feler6sodik a kiilfoldi tulajdonti csoporthoz val6 tartozas elénye.

5. tablazat

Kereskedelem, termelékenységi prémium és tulajdon

Kereskedelmi Osszes  Belfoldi tulajdond  Kiilfoldi tulajdond

statusz

Nem kereskedik 0,64 0,62 0,74
Csak exportal 0,89 0,91 0,79
Csak importal 1,34 1,26 1,56
Kétiranyu

keresked§ 163 1,42 185
Atlag 1,01 0,86 1,42

Megjegyzés: Kulféldi tulajdonu véllalatnak szamit, ha a kulfoldi
tulajdon aranya meghaladja a 10%-ot. Forras: Altomonte és Békés
(2011), IEHAS-CEFIG.

Veégul vessiik 6ssze a termelékenységi kiilénbséget az exportaldi statusz stabilitdsa alap-
jan. Az exportot tekintve elmondhatd, hogy a termelékenysegi kilénbség a soha sem
exportélé és a folyamatosan, minden évben exportal6 cégek kdzott a legnagyobb. A 3. dbra
azonban azt is megmutatja, hogy az éppen exportalni kezd6k mar eleve termelékenyebbek a
soha nem exportalékhoz viszonyitva, tehat a Melitz (2003) altal leirt szelekci6 a magyar
adatokon is lathat6. Ahhoz, hogy egy vallalat egy exportpiacra belépjen és aztan ott piaci
poziciéjat meg is tartsa, termelékenyebbnek kell lennie, mint a csak hazai versenytarsai és
ezt az el6nyt az exportalas soran szerezhetd tudas és tapasztalat meg is alapozhatja. Végiil, az
utolsé oszlop azt mutatja, hogy a folyamatosan exportalo cégek magasabb termelékenységet
értek el, mint azon cégek, amelyek csak esetlegesen, az egy-egy célpiacon megugré keresletet

kielégitve id6szakosan exportalnak.
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3. abra
Vallalatok atlagos TFP-je

Osszes Mindig Sohanem  Exportkezdék  Atmeneti
exportalok exportalok exportalok

Megjegyzés: TFP a Wooldridge-féle Levinsohn-Petrin (2009) mddszer alapjan lett
becstilve. Forras: APEH.

AZ IMPORT KULONLEGES SZEREPE

7 _”

Az el6z6ekben bemutattuk, hogy az importalas hasonl6 jelentGségii a vallalati teljesitmény
magyarazataban, mint az export. Az import kutatasa azonban csak az utobbi években valt
hangsulyossa. Ebben a részben részletesen vizsgaljuk, hogy milyen szerepet jatszik az
importpiacok szerkezete és az importalt termékek jellege a vallalatok termelékenységében.

Altomonte and Békés (2011) az importpiaci szelekcid szerepét hangsulyozza. A magyar
adatokon végzett kutatés szerint — hasonloan az exporthoz — az importalo cégek is mar eleve
termelékenyebbek. Az elemzés alapjan a vallalatok kulkereskedelembe valé kivalasztddasa
sokkal erGteljesebb az importald cégeknél, mint az exportaléknal. Az eredmények
ramutatnak arra, hogy az eltéré importszerkezeti vallalatok eltéré termelékenységi elonyt
élveznek: minél tobbféle orszagbol és minél tobbféle terméket importal a véallalat, annal
nagyobb lesz az ehhez kothet6 termelékenységi tobblet.

A kutatasok masik iranya az import termelékenység-novel6 hatasat vizsgalta. Ebben
kiemelt szerepet jatszott a termelS felhasznalasi céla import elemzése. A nyersanyagok és
félkész termékek kiemelt szerepének egyrészt az az oka, hogy az importéalt termékek jobb

mindségliek, masrészt a tobbféle félkész termék kombinalasa szinergikus hatasokat fejt Ki.

Amiti and Konings (2007) a 20-nal tobb alkalmazottat foglalkoztaté indonéz feldolgozo-
ipari vallalatok 1991-2001 koz6tti adatait vizsgélva azt talalta, hogy Indonéziaban a félkész
termékek vamtarifajanak csokkentése kétszer olyan mértékben javitja a termelékenységet,
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mint az importalt végtermékek vamtarifajjanak mérséklése. Ezért a csokkend vamtarifak

hatasara jobban n6 az importal6 vallalatok termelékenysége, mint a nem-importalokeé.

Ez az eredmény aladtamasztja azt, hogy a kereskedelmi korlatok hatasa koézvetlendl
érvényesiil a magasabb mindségi kiilfoldi input, differencialtabb félkész termékek és a
tanulasi hatasoknak koszonhet6en. Goldberg et al. (2008) megmutattak, hogy a félkész
termékekhez val6 béviil6 hozzaférés jelentés el6nyokkel jart Indidban. Jones (2011)
nemzetkdzi adatokon azt talélta, hogy a félkész termékekhez val6 hozzaférés lehetGsége vagy

annak hianya segit megérteni az orszagok kozotti jovedelmi egyenlGtlenségeket.

Halpern, Koren and Szeidl (2011) magyarorszagi vallalati szinti adatokat felhasznalva
vizsgalja, hogy a termel6 felhasznalasi céla import milyen hatassal van a termelékenységre.
Kimutatjak, hogy a vamtarifak csokkentésének hatasara az import6rok novelik a mar
importalt termékekre forditott kiadasokat, hiszen azok ,effektiv ara” csokkent.
Kovetkezésképpen valamennyi termék termelékenységre gyakorolt hatasa noévekszik.
Eredményeik szerint a nagyobb vamcsokkentés magasabb termelékenységbeli javulast

eredményez.

A vamcsokkentés hatasa ugyanakkor fligg a vallalatok kiindulé allapot szerinti nyitottsa-
gatol. Alacsony nyitottsag és magas belépési korlatok esetén a vamcsokkentésbdl szarmazo
pozitiv hatdsok kevés nagyvéllalatnal koncentralédnak. Nagyon nyitott vallalatok esetén a
pozitiv hatasok az intenziv hataron 6sszpontosulnak. A legnagyobb hatas kdztes nyitottsag
esetén varhato, mert ebben az esetben a vallalatok jelentés hanyada donthet az importalas

bevezetésérsl.

A vamtarifak csokkentésének masodik hatasa, hogy a vallalatok esetleg Uj import piacok-
ra lépnek be. Ez kétféleképpen tdrténhet: egyrészt a korabban nem importéalé vallalatok
donthetnek gy, hogy ezentul importalnak, vagy a mar importal6 vallalatok kiterjesztik a
tevékenységiket. Az belfoldi félkész termékek keresletére gyakorolt hatas sokkal nagyobb, ha
az import termékek el6nye azok min6ségébdll szarmazik, semmint az input-mixbeli
kiegészit6 hatasokbol.

Koren and Csillag (2011) amellett érvelnek tanulmanyukban, hogy a gépek és felszerelé-
sek importja ndveli a képzett munkavallaldk iranti keresletet. A szerzék kiindulopontja, hogy
a kiilfoldrdl importalt gépek — melyek termelése tébbnyire egy maroknyi fejlett gazdasagban
koncentralédik — kifinomultabbak, komplexebbek és magasabb mindségiiek. Az ilyen tipusu
gépek pedig magasan képzett, tehetséges és hozzaérté kezel6személyzetet igényelnek. A
becslés eredményei azt mutatjdk, hogy ugyanannal a vallalatndl az importélt gépekkel
dolgozok atlagosan 8%-al tobbet keresnek, mint mas gépkezel6k. Ebbdl az kovetkezik, hogy
az importalt gépek, importalt fejlett technolégia és a munkavallalok képessége kiegészitik

egymast.
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EXPORT ES INNOVACIO

Az exportadlas okainak és hatasainak vizsgalatakor nem lehet eltekinteni az innovacio
szerepét6l sem. Segiti-e az innovacié az exportpiacra Iépést? Innovativabba valnak-e a
kiilpiaci versenyben résztvevs vallalatok? Eltér-e az eltérd tipusa — termék vagy folyamat —
innovaciok hatasa egymastol? Az utébbi években mind elméleti, mind empirikus
szempontbol jelentés elrelépések torténtek ezen a teriileten. Egyrészt a heterogén val-
lalatokat feltételez6 modellek segitettek a sziikséges elméleti struktara kialakitasaban.
Masrészt az innovacidé outputjait vizsgaldé vallalati szintli adatok megjelenése és azok
Osszekapcsolasa a meérleg- és kilkereskedelmi adatokkal kézelebb vittek a valodi oksagi

hatasok kimutatasahoz.

A heterogén vallalatokbdl kiinduldé kulkereskedelmi modellek hasznos megkdzelitést
jelentenek a termelékenységnovel6 innovacié és export viszonyanak vizsgalatahoz is.
Costantini és Melitz (2008) ramutat arra, hogy az innovativ és ezért nagyobb termelékeny-
ségli vallalatok nagyobb valoszin(iséggel exportalnak, viszont az exportalassal jaré nagyobb
piac egyben nagyobb innovéciodra is sarkallja a véallalatokat. Ez ut6bbi hatds mar akkor is
megjelenik, ha egy vallalat csak tervezi az exportalast. Atkeson és Burstein (2010) altalanos
egyensulyi modellje viszont arra mutat ra, hogy a szallitasi koltségek csokkenése — a
folyamatinnovaciéo novelése mellett — csokkentheti a termékinnovéaciot, és igy nem

egyértelmi, hogy milyen hatasa van az aggregalt innovaciora.

A Melitz (2003) tipust modellek alkalmasak a termelékenységet novel6 folyamatinno-
vacio elemzésére, de sokkal nehezebb kezelni benniik a termékinnovaciot, hiszen ebben az
elméleti keretben a termelékenység a vallalati heterogenitas egyetlen dimenzidja. Két, mas
tipust megkdzelités is alkalmas azonban a termékinnovacio és az exportalas kapcsolatanak
vizsgélatéra.

Az els6 megkozelités a tobbtermékes vallalatok modellje, amelyben a vallalatok ,alta-
lanos” termelékenységét kiegésziti az egyes termékek gyartasaban szerzett ,szaktudasa” is
(Bernard, Redding and Schott, 2010). Az ilyen modellekben a folyamatinnovéacio a véllalati
szint{i 4ltalanos termelékenység noveléseként, a termékinnovacié pedig az egyes termékek-
hez tartoz6 szaktudas fejlesztéseként értelmezhet6. Ebben a keretben mindkét tipusi

innovéacié magasabb exporthoz és magasabb termelékenységhez vezethet.

A masodik megkozelités a termelékenységbeli heterogenitast kiegésziti a mindségi
dimenziéval is. Baldwin and Harrigan (2007) valamint Johnson (2011) modelljeiben a
magasabb minéség noveli a termék keresletét. Igy a jobb mindségli termékeket gyartd
véllalatok tobbet exportalnak piacaikra és tobb piacra is exportalnak. Az ilyen modellekben —

a tobbtermékes modellekkel ellentétben — nem feltétlentl vezet a mért termelékenység
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novekedéséhez az innovacié, és igy hangsulyosabban jelenik meg a termékinnovacio

kildnleges szerepe.

Tobb empirikus tanulmany is vizsgélta ezt a kapcsolatot. Aw, Roberts and Xu (2008)
tajvani adatok felhasznaldsaval becslltek egy strukturélis modellt a vallalati K+F és export
dontésekre. Caldera (2010) eredményei azt mutatjak, hogy a spanyol véallalatok nagyobb K+F
kiadasa noveli az exportpiacra torténé belépés valoszintiségét. Damijan és Kostevc (2010)
eredményei szerint az innovacié nem hat az exportalasra, de az exportalo vallalatok nagyobb

valdszintliséggel vezetnek be Gj innovaciokat.

Halpern és Murakozy (2010) vizsgalja az innovacio, a termelékenység és az export
kapcsolatat a magyar Kozosségi Innovaciés Felmérés és a Vamstatisztika adatok
Osszekapcsolt adatbazisan. A tanulmany az innovaciét a véllalat szamara 0j termék vagy
szolgéaltatas bevezetéseként értelmezi, és a valtozék kdzotti szimultaneitast a Crépon, Duguet
and Mairesse (1998) altal kidolgozott mddszerrel kezeli. Az eredmények arra utalnak, hogy
az innovacié a véllalati export minden dimenzidjara pozitiv hatassal van: az innovativ
vallalatok nagyobb valoszinliséggel exportalnak, tobb piacra szallitanak, tobb terméket

visznek Ki, és egy-egy termékre vagy piacra exportalt mennyiséguk is nagyobb.

TERMEKEK ES PIACOK

A kiilkeresked6 vallalatok kozotti kiilonbségek egy része jol magyardzhat6 a vallalatok
termék és piac portfolioi kozotti eltérésekkel. A termékeket, illetve cél- és forras-orszagokat
is tartalmaz6 adatbazisok a nemzetkodzi kereskedelem vizsgalatat szamos Uj dimenzidval
bévitik, mint példaul az exportalt termékek és partnerorszagok koére, valamint az exportalt
termékek vagy piacok cégen bellli koncentraciéja. Ebben a fejezetben el6szor az

alkalmazkodas hatarait, majd a kulkereskedelem stabilitasat elemezzik.

Az iparagi adatokbol jol kovethetd a kivitel és behozatal volumenének véltozasa. Lathatd
példaul, hogyan novekszik a kereskedelem mennyisége egy szakpolitikai dontés, pl. a
kereskedelmi liberalizacié kovetkeztében. A vallalati adatok ezt arnyaljak annyiban, hogy
megfigyelhetd, vajon a mar meglévo vallalatok expanzidja vagy tobb Uj vallalat belépése

hizodik meg a volumen névekedése mogott.

Az exportndvekedés a tranzakcid szintli adatok segitségével felbonthaté a mar kordbban
is létez6 exportkapcsolatokban gazdat cseréld volumen novekedésére (intenziv hatar) és az Gj
exportdlé véllalatok/aj célorszagok A&ltal képviselt exportra (extenziv hatar). Az
exportnovekedés részletes felbontasa lehet6vé teszi az egyes vallalati exportstratégiak
vizsgalatat; elemezhet6vé valik, hogy milyen termékeket és milyen iranyokba exportéalnak a
vallalatok.
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Tobb kutatés is elemezte az exportpiacokon kovetett stratégidkat. A heterogén
vallalatokat feltételezé egyszertibb modellek feltevéseivel szemben a vallalati
exportdéntés korantsem binaris. A vallalatok az Uj piacra valo belépés utan ismerik
meg az exportalas nyereségességét (Jovanovic 1982, Ruhl és Willis 2008). A
marketing koltségek konvexitdsa ugyancsak tobblépcsGs exportpiaci részesedés-
noveléshez vezet (Arkolakis, 2008).

A részletes kiilkereskedelmi adatokbdl lesziirhet6 tapasztalatok olyan Gj modellek
épitésére 0Osztonodzték a kutatokat, amelyek figyelembe veszik, hogy a vallalatok
termeék- vagy célorszag portfoliojuk valtoztatasaval is alkalmazkodhatnak a piaci vagy

szabalyozasi valtozasokhoz.

Bernard et al. (2007) modelljében a véllalat termelékenysége valamennyi termék
tekintetében két részre bonthato: a vallalati képességre, és a vallalat termékre
vonatkozé szakértelmére. Mindkett6 sztochasztikus és ismeretlen a belépési koltség
elstillyedt koltséggé valasa el6tt. Mivel ez egyes célpiacokhoz elsillyedt kéltségek
tartoznak, és a célpiacok eltérnek egymastél profitabilitasukat tekintve, a termeléke-
nyebb vallalatok tobb piacra exportalnak, mint a kevésbé termelékenyek. Hasonloan
a termelékenyebb vallalatok tobb terméket exportalnak a kevésbé termelékeny vélla-
latokhoz képest. Mindkét tényez6 hozzajarul az export értékben mért vallalati

kulénbség ndveléséhez.

A magasabb vallalati képesség minden termék esetén magasabb termelékenységet
eredményez, ugyanakkor csokken a termék-szakértelem kritikus értéke, amely
valamely termék exportaldsdhoz sziikséges. Tehat a magasabb képességekkel
rendelkez6 vallalatok a termékek szélesebb skaldjat exportalhatjak, mint az
alacsonyabb vallalati képességekkel jellemezhetd tarsaik. Ebbdl a termékek endogén

szelekcidja kovetkezik (I. még Eckel and Neary, 2010).

A kereskedelem liberalizalédasaval a vallalatok elkezdik exportalni azokat a
termékeket is, melyek esetén alacsonyabb szakértelemmel rendelkeznek. Arra
vonatkozéan, hogy az egyes iparagak miként reagalnak a kereskedelmi
liberalizaciora, azt talaljak, hogy a komparativ el6nyokkel rendelkezé iparagak
eltéréen viselkednek a komparativ hatranyd iparagakhoz képest. El6bbiek magasabb
valdszintiséggel koncentralnak azokra termékekre, amelyeket a leghatékonyabban
tudnak el6allitani, és ezaltal kevesebb terméket exportalnank, magasabb a vallalati
képesség kritikus értéke és magasabb a sulyozott atlagos termelékenységi ndvekedés.
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Ebbdl kovetkezik, hogy a komparativ elényokkel, illetve hatranyokkal rendelkez6

iparagak jelentGs eltéréseket mutathatnak exportjuk dinamikajaban.

Magyarorszagon az exportalt termékek szama és a célorszagok szama is
folyamatosan novekedett 1992 és 2000 kozott, és azota viszonylag stabil maradt. Az
importalt termékek szama és kiilld6 orszadgok szamat tekintve is hasonlé trendet
figyelhetiink megs. Erdekes médon az import forrasat jelent$ orszagok szama jobban
nétt, mint az export célorszagok szdma — ennek oka minden bizonnyal az &zsiai

import megjelenése volt.

INTENZIV ES EXTENZIV HATAR

A nemzetkdzi eredményekhez hasonléan a magyar adatokon is azt latjuk, hogy kimagaslo a
sok terméket, tobb célpiacra exportald véllalatok szerepe (6. tablazat). Egy vallalat atlagosan
7 termékcsoportban (HS4) 0sszesen majdnem 10 kiillonb6z6 terméket (HS6) exportal. Az
exportalt termékek vagy az exportpiacok szama azonban jelentdsen eltér a vallalatok kozott.
A véllalatok jelentds része 1 vagy 2 terméket exportal jellemz8en egy piacra, amely a legtobb
esetben szomszédos orszag. A magyar vallalatok 44% csak egy orszagban értékesit, és 24%
minddssze egy terméket exportal. A Kivitelt vagy akar a foglalkoztatast tekintve ezen cégek

részesedése minimalis.

Bernard, Redding and Schott (2010) azt talalta, hogy a tdbb mint egy terméket exportalé
véallalatok szdma 58%-a az exportalé vallalatok teljes létszdamanak, és az ilyen cégek a
feldolgozoipari termékek export értékének 96%-t adjak. Ez Magyarorszag esetében mindkét
esetben magasabb 76% (cégek szama) és 99% (kivitel volumene).¢ Magyarorszagon
ugyancsak magasabb a tébb orszagba exportald cégek aranya, azonban ennek féldrajzi okai is

vannak: Magyarorszag tobb orszaggal hataros.

A tébbtermékes cégeken belll is létezik a vallalatoknak egy Kis része, amely akar tobb
szaz terméket is exportal tébb tucat célorszagba. A cégek 3%-a tobb mint 50 terméket, tébb
mint 50 orszagba értékesit. Osszhangban az elsé fejezetben a kivitel magas koncentréaciéjaval

leirtakkal, ezeknek a vallalatoknak a Kivitele a teljes export 64% teszi Ki.

5 A termékkosar jellemzdinek alakulasardl 1. Altomonte and Békés (2011).
6 A megoszlasokrdl bévebben 1asd Békés, Harasztosi and Murakézy (2011).
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6. tablazat

Atlagos termékszam és a kereskedelmi partnerek szama 2008-ban

Export Import
Hs4 Hs6 Hs4 Hs6
Termék 908 3241 958 3768
Termek/VaIIaIat 71 9.9 16.0 233
atlag
Szoras 11,9 19,9 23,6 411
Forras: KSH.

KERESKEDELEM STABILITASA

A legtobb kilkereskedelem elmélet stabil exportot jelez el6re azon vallalatok szamara, ahol a
kilkereskedelmi tevékenység elsullyedt koltségei mar megtériltek. Mégis, szamos vallalat

exportal csak id6szakosan, vagy huzamosabb ideig, de kisebb-nagyobb megszakitasokkal.

Békés and Murakozy (2011) az exportkapcsolatok tartéssagat magyarorszagi vallalat-
tranzakcié adatokon tanulményozzak. A rendelkezésre all6 adathalmaz valamennyi
feldolgozdipari vallalat 1997 és 2003 kozotti kereskedelmi tranzakcidira vonatkozé adatokat
tartalmazza. A szerzOk a vallalat-célorszag parokat osztalyozzak a kereskedelmi stabilitas

7”7

szerint. Ehhez egy stabilitasi sz{ir6t alkalmaznak, mely alapjan egy kereskedelmi kapcsolat
lehet idGszakos (rovid ideig tartd, megszakadd) vagy permanens. A sziird segitségével a
szerzOk bemutatjak, hogy a hazai piacokra is gyartd vallalatok korulbelil 6tdde kizardlag
idGszakosan exportdl, a célpiacok korulbelll 35%-a és a termék-célorszag specifikus export

kapcsolatok kortlbelll 57%-a idGszakos.

A szerz6k modellezik annak valoszintiségét, hogy egy vallalat csak idészakosan exportal
egy orszagba, és megmutatjak, hogy ez fiigg a vallalati termelékenységtol és a tékekdltségtol,
valamint a célpiac bizonyos jellemzGit6l. Az empirikus eredmények szerint is a
termelékenyebb véllalatok nagyobb valészintiséggel kotnek allandé export kereskedelmi
kapcsolatokat, az id6szakos kereskedelem pedig nagyobb valdszintiséggel fordul el6 a tavoli,

kisebb piacok, és homogén termékek esetén.

Az instabil és idGszakos export sajatosan jellemzé a kiilkereskedd véallalatokra iparagtol
és terméktdl fuggetlendl. Szdmos tanulmany hangstlyozza az idGszakos, és elsGsorban
bilateralis kereskedelmi kapcsolatok fontossagat, és ramutatnak arra, hogy az idészakos
export nem csupan a kis orszagok sajatossaga. Besedes and Prusa (2006) szerint valamely
termék atlagos export id6tartama 2 és 4 év kozott mozog az USA-ban. Arra is ramutatnak,

hogy a kereskedelmi kapcsolatok talélési rataja gyorsan csokken az elsé 4-5 évben, majd
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utana sthilizalédik korulbeltl 45-50% szinten. Nitsch (2009) eredményei is alatdmasztjak
ezt. A szerz6 arra a kovetkeztetésre jut, hogy a legtobb export kapcsolat 4 évnél révidebb
ideig tart. Eaton et al. (2007) kolumbiai véllalati szintli kiilkereskedelmi adatokat vizsgalva
szintén kimutatja az egyszeri export-megallapodasok jelentGségét. Hess and Persson (2011)
az EU kereskedelmét vizsgalva azt talaljak, hogy a tagallamokban a stabilnak tlin6 import

mogott sokszor az import partner gyakori valtogatasa bajik meg.

Gorg, Kneller and Murakdzy (2008) irasa magyar adatokon tanulmanyozza, hogy mi
hatarozza meg valamely export termék sikerét. A szerzék 1992 és 2003 kozo6tti panel adatok
segitségével vizsgaljdk, mi hatarozza meg, hogy mennyi ideig exportal egy vallalat egy
terméket.

A véllalati tulélést az export piacokon a korabbi tanulmanyok egy vallalati szint o-1
dontéssel modellezték, amelyben jelentGs szerepet kapott a korabbi export tapasztalat és
bizonyos vallalati tulajdonsagok. A termékek ilyen szintl aggregalasaval jol latszik, hogy a

véllalati tulajdonsagok fontosak az egyes termékek tulélése szempontjabdl is.

A 7. tablazat a folyamatosan exportalé cégek esetében mutatja meg, milyen gyakran
valtoztatjdk meg a vallalatok exporttermékeik portfoligjat. Az els6 oszlop az olyan cégek
aranyat tartalmazza, amelyek egy haroméves id6tavban legaldbb egy 1j terméket adtak a
portfoliéjukhoz. A masodik oszlop a legalabb egy terméket elhagyé cégek aranyat mutatja. Az
eredmények azt mutatjak, hogy a vizsgalt idGszakban gyakran moédositottak a vallalatok az
altaluk exportalt termékek korét. Erdekes, hogy az j termékek hozzaadasa magas az 1995-
1996 id6szakban, ami egybeesik a kiilfoldi nagy cégek termelésének és Kkivitelének

megugrasaval. Ezt az id6szakot kivéve a termékvaltas aranya stabilnak tiinik.

7. tablazat

Termékvaltas a végig exportal6 cégeknél (szazalék)

Hozzaadas Elhagyas
1992 11,4
1993 18,0
1994 17,7
1995 13,3 21,2
1996 24,3 19,6
1997 6,7 17,3
1998 6,3 14,5
1999 6,7 20,8
2000 7,5 17,7
2001 55
2002 10,2
2003 6,3

Forras: IEHAS-CEFIG, Gorg, Kneller and Murakézy (2008). A
mindig exportalé vallalatoknal az elhagyott és a hozzaadott
termékek részesedése, ahol a termékek a bevezetéskor legalabb
1%-ot tettek ki az exportforgalombdl.
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KOVETKEZTETESEK

A magyar kulkereskedelem — hasonl6an a tébbi orszagéhoz — erdsen koncentralt; a vallalatok
5%-a bonyolitja az export és az import tébb, mint 80 szazalékat. Ez a — tdbbnyire —
nagyvéallalati kor viszonylag kevéssé valtozik, a kilkereskedelmi teljesitmény ezért
alapvetden ezen a véallalati koron mulik. Ugyanakkor viszonylag hosszu az a folyamat, amig
egy vallalat ebbe a korbe bekeriilhet. Ebbdl kdvetkezGen a gazdasagpolitika nem tekinthet el

attol, hogy lépései milyen hatast valtanak ki ezekre a véallalatokra.

A kiilkereskedé véallalatok termelékenyebbek, mint a veliik 6sszehasonlithatd nem
kiilkeresked§ tarsaik. A kiilkeresked6 vallalatok koziil is kiemelkednek az exportald
vallalatok, 6k vezetik a termelékenységi rangsort. Voltaképpen ez az, ami lehet6vé teszi
szamukra a kilpiacon val6 megjelenést és a megszerzett piaci poziciok megtartasat. Ehhez
azonban olyan beszallitoi és munkavallal6i hattérre van sziikségiik, amely képessé teszi Gket
a kiilpiaci versenyben val6 helytallasra. A kiilkereskedé statusz a termelékenységi kiilonbség
szempontjabol sokkal fontosabb, mint az, hogy a vallalat milyen tulajdonban van, azaz, a
kiilfoldi és hazai tulajdonu kiilkeresked§ vallalat kozotti kiilonbség lényegesen kisebb, mint a
kiilkereskedd és a nem kiilkeresked6 vallalat kozotti kiillonbség akar hazai, akar kiilfoldi
tulajdonu vallalatokrél van szé. Ez azt jelenti, hogy a vallalatok kilpiacra valé kilépése a
termelékenység novelése szempontjabol kulcskérdés, a gazdasagpolitikanak ezt kell szem

el6tt tartania és megfelel$ eszkozokkel timogatnia.

A kulpiacra val6 kilépés egyik allomasa az, ha a vallalat hatékonysaga novelése érdekében
kilfoldi technoldgiat vagy kulféldi nyers- és alapanyagot vasarol. A vallalatok tdbbsége nem
exportal, hanem beszallit exportaloknak és ehhez sziikség lehet megfelel6 mindségl és
valasztéku gépekre és alapanyagokra, melyek vagy csak kiilfoldrél szerezhet6k be vagy a
belfoldon elGallitott termékekkel és részegységekkel egyiittesen lehetnek csak megfelelGek az
exportalé vallalatok szamara. A beszallitéi halozat kiépitésének elémozditasa, a meglevék
erésitése olyan szakpolitikai tamogatast feltételez, amelyik egyszerre tartja fenn a
hatékonysagot biztositd versenyt és teremti meg az erre a piacra val6 belépés alapvetd

feltételeit.

25



HIVATKOZASOK

Altomonte, C. and G. Békés (2010): Trade Complexity and Productivity, MICRO-DYN
Working Paper, No. 08/11.

Amiti, M. and J. Konings (2007): Trade liberalization, intermediate inputs and productivity:
evidence from Indonesia, American Economic Review 97, 1611-1638. o.

Arkolakis, C. (2008): Market penetration costs and the new consumers margin in
international trade. NBER Working Paper, No. 14214.

Atkeson, A. and A. T. Burstein (2010): Innovation, Firm Dynamics, and International
Trade, Journal of Political Economy 118, 433-484. o.

Aw, B. Y, M. J. Roberts and Y. D. Xu (2008): R&D Investments, Exporting and the Evolution
of Firm Productivity, American Economic Review, Papers and Proceedings 98, 451-456.
0.

Baldwin, R. and Harrigan, J. (2007): Zeros, quality and space: Trade theory and trade
evidence, NBER Working Paper No. 13214.

Békés, G. and B. Murakdzy (2011): Temporary Trade, CeFiG Working Papers, No. 6.

Békés, G., J. Kleinert and F. Toubal (2009): Productivity Linkages among Heterogeneous
Firms: Evidence from Hungarian firms, The World Economy 32, 1408-1433. 0.

Békés, G., Harasztosi P. and Murakdzy B. (2011): Firms and Products in International Trade:
Data and Patterns for Hungary, Economic System 35, 4-24. o.

Békés, G. Halpern L., Koren M. and Murakézy B. (2011) Still standing: how European firms
weathered the crisis. The third EFIGE policy report, Bruegel Blueprint 15, Bruegel,
Brusszel.

Bernard, A., and J.B. Jensen (1999): Exceptional Exporter Performance: Cause, Effect, or
Both?, Journal of International Economics 47, 1-25. o.

Bernard, A., J. B. Jensen, S. Redding and P.K. Schott (2007): Firms in International Trade,
Journal of Economic Perspectives 21, 105-130. o.

Bernard, A.B.,S. J. Redding and P. K. Schott (2010): Multi-product firms and product
switching, American Economic Review 100, 70-97. o.

Besedes, T., and T. J. Prusa (2006): Ins, outs, and the duration of trade, Canadian Journal
of Economics 39, 266—295. o.

Caldera, A. (2010): Innovation and exporting: evidence from Spanish manufacturing
firms, Review of World Economics 146, 657-689. o.

Costantini, J. and M. Melitz (2008): The Dynamics of Firm-Level Adjustment to Trade
Liberalization, Megjelent: Helpman, E., D. Marin, and T. Verdier (eds.): The
Organization of Firms in a Global Economy, Harvard University Press.

Crépon, B., E. Duguet, and J. Mairesse (1998): Research, innovation and productivity: an
econometric analysis at the firm level, Economics of Innovation and New Technology 7,
115-158. o.

Koren, M. and M. Csillag (2011): Machines and machinists: Capital-skill complementarity
from an international trade perspective, CeFiG Working Papers, No. 13.

Damijan, J. P. and C. Kostevc, (2010): Learning from trade through innovation: Causal
link between imports, exports and innovation in Spanish microdata, LICOS
Discussion Paper, No. 26410.

26


http://ideas.repec.org/p/cri/cespri/kites16_wp.html�
http://www.econ.ucla.edu/arielb/innovation.pdf�
http://www.econ.ucla.edu/arielb/innovation.pdf�
http://ideas.repec.org/p/cfg/cfigwp/6.html�
http://ideas.repec.org/a/spr/weltar/v146y2010i4p657-689.html�
http://ideas.repec.org/a/spr/weltar/v146y2010i4p657-689.html�
http://ideas.repec.org/p/lic/licosd/26410.html�
http://ideas.repec.org/p/lic/licosd/26410.html�
http://ideas.repec.org/s/lic/licosd.html�
http://ideas.repec.org/s/lic/licosd.html�

Eaton, J., M. Eslava, M. Kugler and J. Tybout (2007): Export dynamics in Colombia: Firm-
level evidence, NBER Working Paper, No. 13531.

Eckel, C. and J.P. Neary (2010) Multi-Product Firms and Flexible Manufacturing in the
Global Economy, Review of Economic Studies 77, 188-217 o.

Goldberg, P., A. Khandelwal, N. Pavcnik and P. Topalova (2009): Trade Liberalization and
New Imported Inputs, American Economic Review, Papers and Proceedings 99, 494-
500. o.

Gorg, H., R. Kneller and B. Murakézy (2008): What Makes a Successful Export?, CeFiG
Working Papers, No. 2.

Halpern, L. and Kordési G. (2001): Efficiency and market share in the Hungarian corporate
sector, The Economics of Transition 9, 559-592. o.

Halpern Laszl6 és Murakdzy Balazs (2010): Innovéacié és véllalati teljesitmény Magyar-
orszagon, Kdzgazdasagi Szemle 2010. aprilis, 293-317 o.

Halpern, L., M. Koren and A. Szeidl (2011): Imported Inputs and Productivity, CeFiG
Working Paper, No. 8. 2011 Szeptember

Hess, W. and M. Persson (2011) Exploring the duration of EU imports, Review of World
Economics 147, 665-692. o.

Jones, C. I. (2011). Intermediate goods and weak links in the theory of economic
development, American Economic Journal: Macroeconomics 3, 1-28. o.

Jovanovic, B. (1982): Selection and Evolution of Industry, Econometrica 50, 649—670. o.

Levinsohn, J. and A. Petrin (2003): Estimating Production Functions Using Inputs to
Control for Unobservables, Review of Economic Studies 70, 317—342. o.

Melitz, M. (2003): The impact of trade on intra-industry reallocations and aggregate
industry productivity, Econometrica, Vol. 71, Issue 6, 1695—1725. o.

Mayer, T. and G. I. P. Ottaviano (2008): The Happy Few: The Internationalisation of
European Firms, New Facts based on Firm-level Evidence, Intereconomics 43, 135-148.
0.

Nitsch, V. (2009): Die another day: Duration in German import trade, Review of World
Economics 145, 133-154. o.

Olley, G. S. and A. Pakes (1996): The Dynamics of Productivity in the Telecommunications
Equipment Industry, Econometrica 64, 1263—1297. o.

Roman, Z. (2003): A lisszaboni stratégiai célok és a Kkis- és kézépvallalatok a jel6lt orszagok-
ban, Kézgazdasagi Szemle 2003. julius—augusztus, 691—701. o.

Ruhl, K. J. and J. L. Willis (2008): New Exporter Dynamics, kézirat.

Wooldridge, J. (2009): On estimating firm-level production functions using proxy variables
to control for unobservables, Economics Letters 104, 112—114. o.

27


http://ideas.repec.org/p/cpr/ceprdp/6614.html�
http://ideas.repec.org/a/bla/etrans/v9y2001i3p559-592.html�
http://ideas.repec.org/a/bla/etrans/v9y2001i3p559-592.html�
http://ideas.repec.org/s/bla/etrans.html�
http://ideas.repec.org/a/spr/weltar/v147y2011i4p665-692.html�
http://www.springerlink.com/content/?Author=Thierry+Mayer�
http://www.springerlink.com/content/?Author=Gianmarco+I.+P.+Ottaviano�
http://www.springerlink.com/content/0020-5346/�
http://www.springerlink.com/content/0020-5346/43/3/�

FUGGELEK

A TFP BECSLESE

Az aldbbiakban tdmoren Osszefoglaljuk a teljes tényezds termelékenység becslés menetét.
(B&vebben 1d. Békés, Harasztosi és Murakozy 2011).

A TFP-t Cobb-Douglas termelési fliggvénybdl becsiiljiik:

(1) In{Hozziadott érték;) = a + By In(Alléeszkézék,, ) + B, In(Foglalkoztatottak,) + n; + &

ahol i a vallalatot, t az évet jel6li, n7; az id6ben valtozatlan vallalati jellemz&ket 0sszefogla-
16 fix hatds, £;, pedig az idioszinkratikus sokk. Mivel minden valtoz6 logaritmusban van, a
termelékenységet is igy kell értelmeznlnk, és ezért negativ értéket is felvehet. A termelési
figgvény alakja eltéré lehet a kiilonboz6 iparagakban, ezért minden kétszamjegy( iparagra

kilon becsuljuk meg.

A termelési fliggvény becslésénél a {6 6konometriai probléméat a nem megfigyelhet6 val-
lalati heterogenitas jelenti. Mivel a termelékenyebb vallalatok nagyobbak lehetnek, tdbb
tékét optiméalis bevonniuk és tobb dolgozét érdemes foglalkoztatniuk, ezért feltehetéleg
Osszefiigg a magyarazo valtozokkal. Az alkalmazottak szama endogénnek tekinthets, mert a
véllalat, amely év elején megfigyelheti sajat termelékenységének valtozasat, ennek
megfelelGen alakithatja személyzeti politikajat. Ennek az endogenitési problémanak tébbféle
megoldasa lehet, mi a Levinsohn és Petrin altal javasolt mdédszert hasznaljuk. Ebben a
mobdszerben a felhasznalt nyersanyagot tekintjiuk egy lehetséges proxy valtozénak.

A TFP becslést a Wooldridge-Levinsohn-Petrin (Wooldridge, 2009) modszerrel végez-
zUk. Ez a jol ismert Levinsohn and Petrin (2003) mddszer egy kicsit javitott verzidja, amely
id6beni Gsszevetés esetén kedvezGbb jellemzikkel rendelkezik. A modszer a téke és a munka

mellett a felhasznalt nyers-, alapanyagok és félkész termékek valtozasat hasznalja.

Mivel a modszer els6sorban a feldolgozoipari vallalatok esetén értelmezhetd valtozokat

hasznal, ebben a dolgozatban is csak erre a vallalati korre alkalmaztuk.
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KIEGESZITO TABLAK

F1. tablazat

Az exportéalé vallalatok aranya a kiilonb6z6 iparagakban (%)

NACE Iparag AUagos 5004 2005 2006 2007 2008 2009
kod vallalatszam
15 Elelmiszer 4358 139 119 1.6 103 9.8 96
17 Textilipar 1050 19,9 134 134 11,2 121 124
18  Ruha gyartas 2064 159 104 93 81 67 170
19  Béripar 404 299 215 186 197 182 172
20 Fafeldolgozas 2454 11,8 6,0 6,2 53 5,6 53
21 Papiripar 490 199 156 17,0 13,2 9,7 11,3
22 Kiaddi, nyomdai tev. 5787 3,9 2,6 2,5 2,0 1,7 1,6
23 Koksz, kéolaj 13 30,8 30,8 286 267 41,7 267
24 Vegyipar 677 344 293 292 243 252 218
o5 Gumi 1776 28,2 213 210 17.8 175 18,0
muanyaggyartas
0p  Nemfem, asvanyi 1506 147 101 107 9,0 99 85
termékek
27 Fém alapanyag 280 398 293 305 305 265 254
28 Fémfeldolgozas 5736 160 94 98 85 86 89
29 Gépgyartas 3379 20,0 160 173 136 107 95
gp  |rodaszer, 195 90 88 96 82 75 00
szamitogépgy.
31 Egyéb villamos gépek 964 229 195 202 18,8 251 237
gp ~ Hiradastechnikai 1012 196 153 146 132 79 75
eszkzok
33 Miiszergyartas 1624 136 103 108 96 97 87
34 Kozati jarmi gyartasa 346 47,0 408 413 389 31,8 31,6
35 Egyéb jarmivek 254 207 152 16,0 145 192 19,7
36 Butorgyartas 2508 114 8,0 7,8 6,4 8,7 9,6

Forras: KSH és APEH. A Nace 16 iparagrol nem voltak elérhet6 adataink.
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F2. tablazat

Az importal6 vallalatok aranya a kiilonb6z6 iparagakban (%)

NACE Atlagos 5004 2005 2006 2007 2008 2009

kod Iparag vallalatszam
15 Elelmiszer 4358 14,3 10,9 10,0 9,9 8,3 7.9
17 Textilipar 1050 24,1 180 158 145 156 155
18 Ruha gyartas 2064 186 12,0 10,1 9,7 8,0 7,9
19 Boripar 404 341 249 219 225 193 191
20 Fafeldolgozéas 2454 129 8,2 6,9 6,6 6,3 55
21 Papiripar 490 29,2 178 174 183 12,8 155
22 Kiado6i, nyomdai tev. 5787 6,7 4.9 5,0 4.6 4,0 3,8
23 Koksz, kéolaj 13 30,8 30,8 357 333 333 26,7
24 Vegyipar 677 41,3 30,3 29,2 30,0 271 245

Gumi-,

., . 1776 305 220 19,8 19,3 194 191
25 mianyaggyartas

Nemféem, asvanyi

26 termékek 1506 195 13,1 115 11,6 109 97

27 Fém alapanyag 280 364 247 251 256 20,7 229

28 Fémfeldolgozés 5736 16,0 9,1 8,2 7,9 75 7,2

29 Gépgyartas 3379 245 165 155 163 116 104
Ir(?da,sz,erl, 195 150 11,9 159 12,7 12,7 0,0

30 szamitogepgy.

31 Egyéb villamos gépek 964 28,7 230 245 23,7 30,0 29,8

Hiradastechnikai

32 eszkdzok 1012 252 212 209 198 119 112

33 Miiszergyartas 1624 206 148 146 149 148 151
34 Kozt jarmi gyartasa 346 46,3 405 38,9 42,8 344 328
35 Egyéb jarmiivek 254 286 181 190 195 243 227
36 BUtorgyartas 2508 135 87 77 69 100 92

Forras: KSH és APEH. A Nace 16 iparagrol nem voltak elérhetd adataink.
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